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西得乐西得乐西得乐西得乐助力墨西哥助力墨西哥助力墨西哥助力墨西哥医医医医药药药药连锁连锁连锁连锁企业企业企业企业节约节约节约节约 30％％％％PET 原料原料原料原料，，，， 
瓶装水销瓶装水销瓶装水销瓶装水销量量量量增增增增长长长长 30％％％％ 
 

 
 
墨西哥墨西哥墨西哥墨西哥医药连锁企业医药连锁企业医药连锁企业医药连锁企业 Farmacias Guadalajara 创立了自有特色品牌创立了自有特色品牌创立了自有特色品牌创立了自有特色品牌，，，，并并并并建有建有建有建有瓶装水瓶装水瓶装水瓶装水工工工工厂厂厂厂。。。。最近最近最近最近，，，，公公公公

司司司司凭借凭借凭借凭借西得乐的西得乐的西得乐的西得乐的技术技术技术技术协助协助协助协助，，，，瓶装水销量实现了瓶装水销量实现了瓶装水销量实现了瓶装水销量实现了 30%的增长的增长的增长的增长。。。。由经验丰富的西得乐包装团队由经验丰富的西得乐包装团队由经验丰富的西得乐包装团队由经验丰富的西得乐包装团队完成完成完成完成的的的的全全全全

新瓶新瓶新瓶新瓶型型型型设计设计设计设计，，，，使使使使 PET 用量减少用量减少用量减少用量减少 30%，，，，大幅节约了成本大幅节约了成本大幅节约了成本大幅节约了成本，，，，同时也同时也同时也同时也取得了良好的环境效益取得了良好的环境效益取得了良好的环境效益取得了良好的环境效益。。。。 
 
此前，这家墨西哥连锁药店销售的饮用水由第三方代工生产。如今，公司决定把握契机，全力开拓

持续增长的国内瓶装水市场。创立新品牌的第一步是在墨西哥西部城市瓜达拉哈拉大都市区附近建

设 Innomex 装瓶厂。 
 
瓶装水市场不断增长瓶装水市场不断增长瓶装水市场不断增长瓶装水市场不断增长  
如今，墨西哥已成为全球最大的瓶装水消费国之一，人均年消费量达到 199.3 升。而在整个拉美市

场，瓶装水也是增长最快的饮品。预计 2013～2017 年间，还将实现 5%的增长。与此同时，纵观整

个墨西哥瓶装水市场，PET 包装已占据主流。 
 
多元化生产多元化生产多元化生产多元化生产 
Farmacias Guadalajara 连锁药店于 1942 年在墨西哥哈利斯科州成立，主要销售专利药品和香水。

这家最初默默无闻的小店，如今已发展成为赫赫有名的连锁药店。自 1962 年起，公司开始雄心勃勃

的扩张之路，不仅新开了多家分公司，还推出了很多新服务，包括 24 小时营业模式。1983 年，

Farmacias Guadalajara 旗下多家公司合并，组建 Corporativo Fragua S.A.B. de C.V.，并于 20 世纪

90 年代在墨西哥证券交易所上市。自此，公司开始在运输、安全、进口、研发实验室和摄影器材等

多个互补领域开展多元化经营。自 2004 年起，公司的连锁药店数量以每年 90 余家的速度迅猛增

长；如今已在 24 个州设立 1,200 多家。  
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为开拓蓬勃发展的瓶装水市场，公司开始积极发掘墨西哥饮料行业的商机并最终决定自主生产纯净

水和碳酸水。通过与西得乐工程师和设计师密切合作，Farmacias Guadalajara 规划、确定了建立以

高科技为依托的高效率企业，为未来发展做好铺垫。为灵活生产多种容量的自主品牌瓶装水，公司

随后在 Innomex 工厂安装了西得乐 Eurotronica FM-C48 灌装机和 Starblend 混比机。该机器 1.5L

生产速度为 10,000 瓶/小时，330ml 和 600ml 为 16,000 瓶/小时，而且适用于多种产品。 
 
为了使自有的特色新品牌“蓝色海湾”（Blue Bay）瓶装水展现独特的品牌形象，Innomex 需要一款全

新的瓶型设计。公司向西得乐包装团队寻求支持，借鉴其丰富的品牌和包装设计经验。双方的密切

合作最终结出了丰硕的果实：一款彰显新品牌特色、强度高、外形时尚的瓶型设计应运而生，显著

减少了原材料和资源的使用量，进而降低了成瓶的生产成本，为 Innomex 带来了一大竞争优势。新

款瓶型与之前第三方供应商设计的瓶型相比，原材料用量减少 12 克，PET 总量节省高达 30%。新

瓶型还受到消费者的热烈追捧。由于产品形象提升，品牌定位更准确，销售额随之增长了 30%。 
 
复制瓶装水成功经验复制瓶装水成功经验复制瓶装水成功经验复制瓶装水成功经验 
如今，蓝色海湾瓶装纯净水和碳酸水已在 Farmacias Guadalajara 旗下的 1,200 多家连锁店销售。

在自主品牌瓶装水领域取得成功之后，Innomex 期望经进一步扩大经营，进入能量饮料和运动饮料

市场张。 
 
公司清楚，这一成功离不开西得乐。公司董事 Rodrigo Arroyo 表示：“我们明白，要想在瓶装水生产

领域昂首迈进，需要依托合适的技术。我们的团队人才济济，加上西得乐团队的鼎力相助，让这个

项目达到了我们的目标，最终提高了工厂的生产效率。” 
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关于西得乐关于西得乐关于西得乐关于西得乐 
 
西得乐是液态食品包装 PET 包装解决方案的全球领先供应商，我们为饮料行业提供可持续解决方

案，致力于成为您最具创新意识、最富影响力、最值得信赖的合作伙伴。 
 
总部设于瑞士的西得乐集团已在全球 13 个国家建立生产基地，并在 190 多个国家和地区安装了 

30,000 台设备，西得乐拥有 3,400 多名员工，为水、软饮料、牛奶、敏感性产品、食用油、啤酒

及其他酒精饮料等液态食品提供优质的 PET 包装解决方案。 
 
我们努力成为最佳契合伙伴，为客户创造价值。根据客户特定需求，我们将提供量身打造的解决

方案：我们的生产系统灵活可靠，辅以高附加值服务，能够满足市场发展和技术进步的需求。 
 
我们是西得乐。与我同塑与我同塑与我同塑与我同塑，，，，依你而型依你而型依你而型依你而型。 
 
了解更多信息，敬请访问 www.sidel.cn 
 

编辑注：本文档中的图片仅用作文章插图，请勿复制如果文档没有附带高清拷贝，请向 Shaw & Underwood 

公共关系部的 Chris Twigger 索取，联系方式如下。 
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